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Allgemeines

Firmenkarten bieten Unternehmen jeder Größenordnung  
ein beträchtliches Potential. Ihr Einsatz eröffnet die 
Möglichkeit, Zahlungs- und Verwaltungsabläufe deutli ch
zu vereinfachen und Kosten einzusparen. 

� Ausgaben von Unternehmen in Europa insgesamt 16,7
Billionen EUR; Unternehmen in Deutschland 2,8 Billionen

� Durch Globalisierung agieren Unternehmen international

� Effizientes Finanzmanagement schafft klare Strukturen

� Flexible Zahlungsmittel
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Ziel: Vereinfachung des gesamten Beschaffungsprozesses im Unternehmen 
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B2B

Lieferant Bestellunternehmen 
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Informationsfluss und Ausgabenkontrolle
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Informationsfluss und Ausgabenkontrolle

� fest hinterlegtes Limit für Karteninhaber

� Maximalbetrag pro Transaktion

� hinterlegte Branchen

� Festlegung von Warencodes

� Freigabe innerhalb festgelegter Hierarchie
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Kartenarten

Purchasing Card Government Procurement Card

Produkte für Behörden und öffentliche 
Einrichtungen

Bürokratieabbau und 
Aufgabendokumentation

Corporate Card

Mittelgroße bis Multinationale Unternehmen

Bereich T&E und Beschaffung von 
Dienstleistungen

Zentrales Reporting

Business Card

Optimierung des Reisekostenmanagements

höhere Ausgaben-Transparenz und 
Ausgaben-Kontrolle 

International einsetzbar

Kein Zeitverlust durch einzelne 
Autorisierungsanfragen

Verkürzte Bestellprozesse

Größere Kontrolle durch konsolidierte
Reports (Level 3)
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Genehmigungs- und Autorisierungskontrolle

Die Bestellung kann bei der Bedarfstelle direkt erf olgen oder durch eine 
Hierarchie, welche vor der Bestellfreigabe eine Gen ehmigung durchführt

Frank Herrmann

Karteninhaber

Christine Schmidt 

Karteninhaber

Harald Müller

Karteninhaber

Susanne Mohn

Karteninhaber

Einkauf
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Abteilungsleiter
Vertrieb Key Account

Abteilungsleiter
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Abteilungsleiter

Controlling
Bereichsleiter

Vertrieb
Bereichsleiter

Firma XYZ
Geschäftsleitung

Freigabe

Freigabe
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Genehmigungs- und Autorisierungskontrolle

�� BIN (ersten 6 Stellen der Karte) zeigen den Issuer (Kartenausgeber)

�� Visa leitet über weltweites Bankennetzwerk die Transaktion zur
Issuer weiter

�� Issuer prüft Parameter und gibt über Visa die Autorisierungs-
nachricht an B+S weiter

�� B+S vergibt eine Genehmigungsnummer



www.bs-card-service.com  /  Das Bestellwesen im B2B /  12

Reporting

Rechnungsdaten (Line Item Details)

� Karteninhaberrechnung dient als 

Rechnungsersatz und ist bei den 

Finanzbehörden anerkannt

� Alle Umsätze, die eine oder mehrere 

Karten betreffen, werden in einer 

Rechnung wiedergegeben

� Je nach Land gelten unterschiedliche

steuerliche Bestimmungen

Einheitliches Reporting/ Entfall von separaten Papierrechnungen
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Vorteile auch für Kartenakzeptanzstellen

� Reduzierung des Buchhaltungsaufwandes (Rechnungserstellung, Zahlungsüberwachung, 

Mahnwesen entfallen)

� kurzes Zahlungsziel

� Auszahlung durch B+S Card Service

� zusätzlicher Service durch Kartenakzeptanz

� Festigung der Geschäftsbeziehungen
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Ansprechpartner

René Mölle – Key Account Management

Zusammenarbeit Issuer, Lizenzgeber, Karteninhaber
Tel. +49 (0) 69 - 66305-173
mobil: +49 (0) 175 - 7209875
rmoelle@bs-card-service.com

Petra Niemeier – Key Account Management

Zusammenarbeit Issuer, Lizenzgeber, Karteninhaber
Tel. +49 (0) 40 – 27851-297 
petra.niemeier@bs-card-service.com

Harald Kunz – Vertrieb

Vertragsgestaltung/ Vertragsabschluss
Tel. +49 (0) 69-66305-309
hkunz@bs-card-service.com

Stephanie Holzinger – Großkundenbetreuung

Kundenbetreuung/ Reklamationsbearbeitung
Tel. +49 (0) 69-66305-343
sholzinger@bs-card-service.com


